SPECIALE PROFESSIONISTI

Delocalizzazione e Innovazione
stimoli del settore IT

In una fase di contrazione di
mercato come quella attuale,
alcune aziende riescono a tro-
vare gli spazi per impostare
un’importante crescita, grazie
anche alla capacita di leggere
una situazione complessa e
sfruttarne le opportunita. Ne
parliamo con il dottor Dante
Clemente,
Direttore
Gene-
rale di
Spin
Con-
sulting.

“La cre-
scita che
abbiamo riscontrato dall’i-
nizio del 2009, in controtenden-
za rispetto al contesto econo-
mico, si € mossa in effetti lungo
due direttrici che ne spiegano
la natura. La crisi economica,
se da un lato ha fortemente con-
tratto le produzioni locali, ha al
tempo stesso portato le aziende
al decentramento all’estero sia
della produzione, alla ricerca di

contesti produttivi a minor co-
sto, sia di filiali commerciali,
alla ricerca di nuovi mercati su
cui svilupparsi. Basti pensare
che dei 15 progetti internazio-
nali realizzati in 8 anni di atti-
vitd, la meta di questi sono
stati avviati negli ultimi due
anni. La seconda direttrice del-
la crescita si muove, invece,
attraversando un importante
processo di Innovazione Tec-
nologica. Molte aziende, infat-
ti, hanno approfittato del rallen-
tamento dei ritmi aziendali per
avviare, in un’ottica lungimi-
rante che sta gia venendo pre-
miata, importanti progetti di
rinnovamento interno, sia di
tipo tecnologico (UpGrade di
release sulla nostra base
installata) sia di tipo
gestionale, instal-
lando SAP FAST
START.”

11 dottor Andrea
Righetti, Presi-
dente e responsa-
bile della Delivery

di Spin, spiega le caratteristi-
che di questo gestionale di
grande interesse:
“SAP Fast Start non € un nuovo
prodotto di SAP, ¢ invece il
gestionale SAP che tutti noi
conosciamo ma gia vestito dei
flussi logistico-amministrativi
dei 25 settori di mercato coper-
ti e disponibile in ben 40 lingue.
Per una PMI italiana alle prese
con un budget limitato dalla
crisi e I’esigenza di rinnova-
mento tecnologico non pit ri-
mandabile, le Best Practice
contenute in FAST START
sono state la risposta alle esi-
genze di standardizzare e ren-
dere performanti i propri pro-
cessi. Non meno importante ¢
poi stato I’approccio che ab-
% biamo messo in campo
s grazie al Fast Start: non
pitl progetti intermina-
bili e dai costi incerti,
ma una proposta di
tipo «fix price, fix sco-
pe, fix time».”
(www. spinconsulting.it)



